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EDITORIAL 

EXPEDIENTE

Para entrar em contato com Roebbelen: 9 9611 2506 

Restauramos  Fotos
COPIADORA VERSATIL

Av. 9 de Abril, 2309

   Vamos visitar a 3ª Feira 
 do Empreendedor SEBRAE?

A foto ao lado mostra um inocente ven-
dedor de panelas tentando vender  para mim 
e um outro diretor da ACIC. Fomos conver-
sando com o gajo e aos poucos ele sem saber 
com quem conversava, nos contou tudo so-
bre o seu negócio. 

Para encurtar a conversa, o dono do negócio 
trás um caminhão cheio de panelas e ai cada 
um dos vendedores formiguinhas sai nego-
ciando as panelas pela cidade, sem serem 

-
dores de diversos outros produtos dife-
rentes. Caso você presencie essa venda ir-
regular e ilegal e queira denunciar, ligue 
para a ouvidoria da PMC  0800-772-6451 

 
E-mail para o jornal: roebbelen@uol.com.br

DENUNCIE AQUI TUDO QUE INCOMODA VOCÊ
Ajude a Prefeitura a melhorar nossa cidade

 Rolando Roebbelen 
 Editor de O Comércio

Caro comerciante de Cubatão, se você está pensan-
do em buscar melhorias para o seu negócio, a 3ª 

-
de oportunidade. Nessa feira que acontece a cada 
dois anos, você vai encontrar um dos bens mais 

-
dimento: informações de qualidade. Mas se você 

-
car o seu negócio, poderá aprender simplismente 
como manter a sua empresa em permanente rota 

melhorar a sua gestão, você vai se surpreender 
com uma variada programação para a capacitação 
de empreendedores que buscam incrementar a 
capacidade de gerenciamento do seu negócio. A 

aqueles que tem como principal foco apenas man-

-

soluções visando a sustentabilidade e inovação do 
seu negócio. 

Como a feira vai reunir milhares de empresários 

para você conhecer novos parceiros e fornecedo-
res.

A 3ª Feira do Empreendedor vai acontecer de 22 a 
25 de fevereiro próximo na Expo Center Norte – Pa-

feiradoempreendedor.sebraesp.com.br ou pelo te-
lefone 0800 570 0800.

Se eu fosse voce, caro comerciante ou empresário 
que está lendo esse editorial, não deixava de dar 

-
celente para arejar as ideias, estar com os amigos 
e de quebra ainda dar aquela recarregada nas ba-

-
dar um pouco de ambiente. Esperamos encontrar 
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Entusiasme-se e faça a diferença
             Rolando Roebbelen 

Lojistas, Comerciantes, Empresários e interessados em geral. A ACIC convida:

Diariamente perambulo pela cidade 
conversando com comerciantes, em-
presários e ambulantes apresentando o 
jornal O COMÉRCIO.  O estado de es-
pírito das pessoas com quem encontro 
é o mais variado. Uns felizes e entu-
siasmados, outros tristes e reclamões. 
Quando pergunto: como vai você ami-
go? Os felizes e entusiamados logo 
respondem: tudo bem, se melhorar es-
traga. Vamos indo de vento em popa, 

leão todo dia e temos certeza que va-
mos chegar onde planejamos. Os recla-
mões são um horror. Quando pergunto 
como vão, respondem logo negativa-
mente: ir prá onde? Como ir bem desse 
jeito? O imposto aumenta a toda hora 
e com esse sol insuportável só quem 
está ganhando dinheiro é quem vende 
ou concerta ar condicionado. Não en-
contro bons colaboradores. O governo 
não ajuda a gente.  Não sei até onde 
vou aguentar essa situação. Estou até 
pensando em baixar as portas.

Quem é você? Um comerciante 
feliz e entusiasmado ou um reclamão, 
triste e infeliz?  

Se você quer ser bem sucedido 
em tudo que faz, o segredo é se man-
ter permanentemente entusiasmado, 

culdades. O segredo é aproveitar todos 

má-los em oportunidades de negócios, 
dando a volta por cima. 

A palavra entusiasmo vem do 
grego. Os gregos acreditavam que 
uma pessoa entusiasmada era aquela 
que tinha um deus dentro de si e por 
isso poderia transformar e fazer as coi-

sas acontecerem. Segundo os gregos apenas as pessoas entu-
siasmadas tinham a capacidade de serem bem sucedidas em 
qualquer empreendimento e resolver problemas considerados 
impossiveis de serem resolvidos.

Muita gente confunde entusiasmo com otimismo. O 

mas vezes consegue ser bem sucedido. A pessoa entusiasmada 
diferentemente do otimista é aquela que acredita na sua capa-
cidade de fazer as coisas acontecerem. Acredita também na 
sua equipe, acredita na força interior que o ser humano tem de 
transformar o mundo e a própria realidade.

Mas a pergunta que todos devem estar se fazendo nes-

se momento da leitura é como ser en-

dades? É tão simples que parece até 
brincadeira. Só há uma maneira de ser 
entusiasmado, é agir entusiasticamen-

melhorarem primeiro para depois nos 
entusiasmarmos, jamais nos entusias-
maremos. Não é o sucesso que traz o 
entusiasmo, é o entusiasmo que con-
duz ao sucesso. Existem pessoas que 

coisas se ajeitarem, a vida melhorar, o 
sucesso chegar para depois se entu-
siasmarem. A verdade é que jamais se 
entusiasmarão com nada. O entusias-
mo é que vai levar você até onde você 
sonha chegar. Pare de esperar e faça as 
coisas acontecerem. Entusiasme-se já, 
você vai ver a sua vida melhorar e des-
cobrir que tudo é possível se tivermos 
a capacidade de nos entusiasmarmos.

Se você é daquelas pessoas 
que acreditam ser impossivel intusis-
mar-se nas atuais condições, acredite, 
jamais sairá dessa situação. É preciso 
acreditar em você, acreditar na sua 
capacidade de vencer, de construir o 
sucesso, de transformar a realidade. 
Deixe de lado todo o negativismo. 
Deixe de lado o ceticismo. Abandone 
a descrença e seja entusiasmado com 
sua vida e principalmente entusisma-
do com voce mesmo. Voce verá a di-
ferença, acredite em mim. 

Está esperando o que meu ami-
go comerciante? Entusiasme-se, faça 
a diferença e constate os resultados.
Até março, quando vamos falar sobre 
aqueles que vivem reclamando de tudo 
e de todos, os famosos reclamões. 

Palestra: drogas e Corrupção no Poder Público  

Palestrante: Del. Policia Federal Protógenes Queiroz  
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Para entrar em contato: roebbelen@uol.com.br

Thiago Reis Dantas de Souza
thiago.dantas83@uol.com.br

  Estamos no meio do verão, e as chuvas 

Portanto, é hora de aproveitar essa secura e aca-
bar com a umidade que você tem aí em sua casa, 
no seu escritório, naquela parede que você tanto 
pinta e pinta e vem a tal umidade, o bolor, as in-
desejadas bolhas e acabam com tudo...  Se você 
está passando por essa situação e não consegue 
resolve-la, é hora de seguir algumas dicas.

Umidade no teto e parte superior da 
parede: causado principalmente pela chuva. Mas 
também poder ser ocasionado por vazamento de 
tubos e reservatórios de água. Portanto, antes 

umidade. No caso de reservatórios, ou tubulação, 

questão.  Já no caso de intempéries da natureza, 
existe uma série de produtos que podem ajudar a 
solucionar o problema. Se no seu caso a umidade 
está agindo na parede, arranque a massa corrida, 
e deixe o reboco aparente. Caso o reboco este-

SIKA IMPERMUR. Este produto corrige e evi-
ta o surgimento de bolhas na pintura e o apare-
cimento de mofo, criando assim, uma barreira 
contra a umidade. E o melhor de tudo, é de fácil 
aplicação! Agora, se o reboco está enfraquecido, 
tire o mesmo, e faça um novo misturando a massa 
com IMPERSIKA. 

Este aditivo além de impermeabilizar, 
também substitui o cal de reboco na hora de fazer 
a massa. Mas se você prefere utilizar o cal, existe 
um leque de produtos para utilizar na mistura da 
massa. VEDACIT e o SIKA1 são alguns exem-
plos de impermeabilizantes que ajudam nesta ta-
refa. Na umidade do teto, as mantas são ideais 
para solução de problemas de umidade. Desde 

a manta que utiliza o maçarico até chegarmos à 
manta liquida. VEDAPREN, IGOLFLEX e FRIO 
ASFALTO, também podem ser utilizados nessa 

Umidade na parte inferior da parede: 
ocasionado principalmente por umidade do solo. 
O fato da maior parte dos terrenos da Baixada 
Santista estar em cima de muitas áreas que são 
manguezais, ajuda e muito na ocorrência desse 
problema. Portanto, muita atenção na hora de 
começar a construção, pois a impermeabiliza-
ção dos alicerces da obra é fundamental na hora 
de proteger suas paredes. As tintas betuminosas 
como NEUTROL, IGOL’ S entre outros são bas-
tante utilizados nessa hora. Se sua obra não teve 
esse cuidado, com certeza seu reboco inferior está 
condenado... E se estiver condenado, a solução 
pode estar no SIKA TOP 107. É um produto bem 
simples de ser aplicado. Basta misturar o pó e o 
liquido que está na embalagem e aplicar na pare-
de já sem o reboco velho, direto no bloco. Além 
desse tipo de tarefa, o SIKA TOP 107 também 
ajuda na impermeabilização de áreas frias como 
banheiros, áreas de serviço e até em vazamentos 
em caixa d’ água de cimento.

Essas são algumas dicas para deixar sua 
casa mais bonita por muito mais tempo. Para mais 
esclarecimentos, procure o atendimento especia-
lizado do Jonathan Henrique, do Senhor Francis-
co e Senhor Elizeu na SOUZA DANTAS. 

Toda linha de produtos VEDACIT, SIKA, 
ANCHORTEC QUARTZOLIT e VIAPOL você 
encontra lá. Agora, depois do serviço de imper-
meabilização pronto, vamos torcer pra chover, 
pois essa estiagem já esta passando dos limites.            
 Até a próxima...                    

É  H O R A D E              
I M P E R M E A B I L I Z A R

 
VIDRO versus PET

Daniel Ravanelli Losada/Engenheiro                                  
daniel@nauticadailha.com.br  

Qual dos dois você prefere? Já pen-
sou nisso? Sim, estou me referindo as em-

ou não. Certamente neste instante nasceu 
uma dúvida em sua cabeça, uma vez que 
vivemos na Era do Plástico. Qual das duas 
embalagens seria mais correta? Esta é uma 

suas consequências, pois cada ação tem 
sua reação.

Voltando no tempo, as garrafas de vi-
dro eram comumente utilizadas até o início 
da década de 90. Lembro-me bem que antes 
de entrar no supermercado para comprar re-
frigerantes, tínhamos que nos creditar com 
o valor do casco para podermos fazer jus ao 

Lembro-me também que as garrafas tinham 
que estar em bom estado de conservação 
para terem seu valor. Isto hoje se chama lo-
gística reversa, mas naquela época este sis-
tema chique impressionava pouca gente.

Como a pessoas tendem a escolher a 
forma mais prática de consumir, a mais fácil 
de abrir, a mais leve de carregar, a menos 
trabalhosa de manter e a menos perigosa 
de quebrar, o mundo se rendeu a garrafa 
PET (Politereftalato de Etileno), que é um 
polímero
recurso mineral conhecido como petróleo e 
que demora cerca de 400 anos para se de-
gradar no meio ambiente, mas é reciclável.

Com o estouro das vendas, gerou uma 
invasão de garrafas de todos os tamanhos 
e formatos. Infelizmente a reciclagem não 
acompanhou a produção e hoje este vasi-
lhame é um dos maiores vilões do meio am-
biente. Infesta nossos rios, mangues e ater-
ros sanitários. A garrafa de vidro perdeu sua 
vez. Atualmente percebe-se um crescente 
movimento “retrô-consciente” para construir 
um lobby visando o retorno do vidro.

O Vidro é mais pesado, leva menos 
líquido, ocupa mais espaço no caminhão e 

-
fera em seu transporte, por outro lado, sua 
matéria prima é facilmente encontrada na 
natureza, pode ser reutilizado 40 vezes e é 
100% reciclável.

Ambos possuem suas vantagens e 
desvantagens, cabendo ainda muito estudo 
sobre quem será o vencedor. O importante 
é captar a seguinte mensagem: Não importa 
se é de vidro ou se é de plástico. Devemos 
reciclar estes resíduos até se tornarem re-
tornáveis. Informe-se como proceder em sua 
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de quebrar, o mundo se rendeu a garrafa 
PET (Politereftalato de Etileno), que é um 
polímero
recurso mineral conhecido como petróleo e 
que demora cerca de 400 anos para se de-
gradar no meio ambiente, mas é reciclável.

Com o estouro das vendas, gerou uma 
invasão de garrafas de todos os tamanhos 
e formatos. Infelizmente a reciclagem não 
acompanhou a produção e hoje este vasi-
lhame é um dos maiores vilões do meio am-
biente. Infesta nossos rios, mangues e ater-
ros sanitários. A garrafa de vidro perdeu sua 
vez. Atualmente percebe-se um crescente 
movimento “retrô-consciente” para construir 
um lobby visando o retorno do vidro.

O Vidro é mais pesado, leva menos 
líquido, ocupa mais espaço no caminhão e 

-
fera em seu transporte, por outro lado, sua 
matéria prima é facilmente encontrada na 
natureza, pode ser reutilizado 40 vezes e é 
100% reciclável.

Ambos possuem suas vantagens e 
desvantagens, cabendo ainda muito estudo 
sobre quem será o vencedor. O importante 
é captar a seguinte mensagem: Não importa 
se é de vidro ou se é de plástico. Devemos 
reciclar estes resíduos até se tornarem re-
tornáveis. Informe-se como proceder em sua 
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Para entrar em contato: roebbelen@uol.com.br

                                                            Dra. Gabriela Rupolo - gabriela.rupolo@sorridents.com.br 

C
-

dele. Comece dando o exemplo. Cuide bem 
dos seus próprios dentes. Isto mostra a ele 

-
dado com os dente algo interessante e diver-

juntos ou deixar ele escolher sua própria es-
-

giene bucal. 

Como começar a ensinar sobre                                
saúde bucal?

-

de idade).  

- Adotar uma alimentação equilibrada.

O que mais devo ensiná-lo?

-

creme dental. Usar uma escova macia. Esco-
-

na de cada dente, onde o acúmulo de placa 

-
cova para limpar atrás de cda dente fronta, 

na arcada superior e inferior. Não se esque-
cer de escovar a língua. 

Qual a importância da alimentação na                                    
saúde bucal da criança?

alimentação equilibrada contendo uma va-
riedade de vitaminas, sais minerais, cálcio, 

-

(bolachas, biscoitos, doces, grutas secas, re-
frigerantes e batata frita), combinam-se com 

podem formar cáries.

perder um dente?

 Em qualquer caso de ferimento na 
boca, você deve comunicar imediatamente o 

e determinará o tratamento adequado. Po-

-
bre-se de guardar a parte quebrada par mos-

             Muita Atenção                                                                                                 

   Se o dente cair devido a um aciden-
-

vel. Evite tocar muito no dente e procure 
não limpá-lo. Coloque-o em água ou lei-

.



 O Comércio                                                                      A n o  I I  -  E d i ç ã o  0 8  -  F e v e r e i r o  2 0 1 4   p á g i n a               8

  MELHORES PREÇOS

3361-8615
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Não deixe a sua empresa cair no esquecimento
Ligue, divulgue e apareça aqui também: 9 9611 2506
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Cuide para que o seu animal não 
sofra tanto no verão

Você já parou pra pensar como os 
animais de estimação sofrem com esse ca-
lor intenso? Pois é, muitos nem imaginam 
que algumas medidas simples podem fa-
zer com que o animal, seja cão, gato, coe-
lho, cavalo, ou qualquer outro animal se 
sinta mais confortável nessa época do ano. 
Uma delas, que muitos não pensam é na 
tosa: muitos cães e gatos de pêlos longos 
precisam ser tosados no verão. Algumas 
raças como Collie, Chow Chow, Poodle, 
São Bernardo, Akita, Pastores, Husk Sibe-
riano, precisam de cuidados especiais: ba-
nhos e tosas sempre que necessário. Não 
esqueça também dos vira-latas: o da sua 
casa e os que estão abandonados nas ruas.

Com a chegada do verão, as tempe-
raturas estão subindo e com elas aumenta 
nossa preocupação com o bem-estar dos 
animais domésticos. Assim como as pes-
soas, os animais de estimação também 
precisam se adaptar ao calor e a umidade. 
Pequenas alterações na rotina garantem a 
saúde de cães e gatos.

 “As pessoas não tosam seus animais 

O que interessa é o bem estar do animal. A 
aparência é o de menos. Além de favorecer 
o animal na questão do calor, favorece 
também para que não surjam doenças de 
pele. Quanto mais tempo demorar para to-
sar um animal, mais calor ele vai passar 

comum nessa época do ano é vir animais 
aqui no consultório com doenças de pele. 
Isso pode ser evitado. O melhor a se fazer 
é evitar que o pelo cresça demais”, diz o 
veterinário Eduardo Ribeiro Filetti. 

não transpiram como nós. A respiração é 
a única forma de controlar o processo de 
refrigeração e manutenção da temperatura 
do corpo. Por isso, quando submetidos a 
calor intenso ou situações de estresse, os 
cães podem não ter condições de perder 
calor e entram num processo conhecido 
como hipertermia. O primeiro sinal  é 
quando se mostra muito ofegante. 

Durante o verão também é mais 
comum a proliferação de pulgas e in-
festação por carrapatos. Nesse período, 
os banhos devem ser menos frequentes, 
pois diminuem o período de ação da 
maioria dos produtos usados no controle 
dos ectoparasitas. Neste caso, manter a 
pelagem do animal curta ajuda na visua-
lização dos possíveis parasitas.

O câncer de pele é outra preocupa-
ção. As maiores vítimas são os animais 
albinos, gatos brancos, boxers brancos 
ou animais que, não totalmente brancos, 
tenham a ponta de nariz, orelhas, o entor-
no dos olhos e abdômen despigmentados. 
Esses animais não devem tomar banhos 
de sol, mas se a exposição for inevitável 

CUIDE DE SEU ANIMAL DE 
ESTIMAÇÃO. ELE É SEU ME-
LHOR AMIGO! PARA ADOÇÕES, 
NÃO ESQUEÇA DE VISITAR A 
PÁGINA DO FACEBOOK DA AS-
SOCIAÇÃO EM DEFESA DA VIDA 
ANIMAL DE CUBATÃO: Advac 
Cubatão. SEU MELHOR AMIGO 
PODE ESTAR TE ESPERANDO!!!!! 
NÃO ESQUEÇA DE DAR ÁGUA 
TAMBÉM AOS ANIMAIS DE RUA. 
ELES PRECISAM DE SUA ATEN-
ÇÃO!

  ADOTE UM ANIMAL: ACES-
SE A PÁGINA DO FACEBOOK DA 
ASSOCIAÇÃO EM DEFESA DA 
VIDA ANIMAL DE CUBATÃO: Ad-
vac Cubatão http://melissacaldeira-
jornalista.blogspot.com

 BLOG CRIADO PARA AJUDAR 
NA ADOÇÃO DE ANIMAIS. OBRI-
GADA PELA AJUDA SEMPRE!!!!

Melissa Caldeira é protetora 
animal e jornalista formada pela 

UNISANTA.

Dra.Mônica 
Clínica Veterinária

Consulta domiciliar
vacinas, exames

e cirurgias

Emergência 
24 hs.

Telefones
3372 2183
9145 6344
7819 3918

ID 125*36955
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Dr. Carlos Simões Louro Júnior OAB/SP 53.614
Dr. Carlos Simões Louro Neto OAB/SP 208.620

Dr. André Simões Louro OAB/SP 164.344
Dra. Gisele Vicente OAB/SP 293.817

Advocacia trabalhista, civel e previdenciária
 (13) 3361-3650

                                                        
Av. Nove de Abril nº 2068 - 5º Andar - Conj. 53 - Cubatão SP

Carlos Roberto Ribeiro 
Maria de Fatma Silva

Rildo Muniz de Oliveira
Responsabilidade Civil e Empresarial

 3361-5821  / 3371-9777

Av. Joaquim Miguel Couto, 799 - Cubatão

Celia Lopes de Oliveira Bezerra
Gilberto Freitas de Silva

Advogados
 13 3361-8037 - Fax 3361-2834

Rua Assembléia de Deus, nº 39 - Sala 502 - Centro de Cubatão/SP Cep 11500-040 

GRILLO DIREITO DO TRÂNSITO
Consultoria e Advocacia
Josiel Rodrigues de Brito  

Advogado

 (13) 3361.9605 –  (13) 9.8152.0530      
E-mail: griloag@terra.com.br – www.direitodotransito.com.br

Rua São José, 236/238 – Centro – Cubatão – SP – CEP 11500-030 

Leila Aparecida Reis Advogada 
OAB/SP 178.713 

Advocacia - Cível - Acidentário - Previdenciário
(Aposentadoria, Pensão, Aux. Doença)

 13 3361-6797  13 9.9124-8877
e-mail: reismaia@ig.com.br

Av. Joaquim Miguel Couto, 450 Cj. 22/24 - Centro - Cubatão - SP / CEP - 11500-005

Luiz Carlo Martinz Arias
Advogado

 13 3232-7398  /fax: 13 3235-1581

Rua Dr. Carvalho de Mendoça, 236 A - Sala 12 - Cep 11070-101 - Santos SP

Moreira e Pucciariello Advogados
Civil - Trabalhista

Luiz Marcelo Moreira  - OAB 194858

Fabiana Pucciariello de Oliveira - OAB / 204688

/Fax (13) 3361-9289 -  (13) 9760-2310

Rua Assembléia de Deus, 27 Jd. São Francisco - Cubatão/SP CEP 11500-090

Patricia Rodrigues 
 OAB/SP 279.452

Advocacia
Civel - INSS - trabalhista

 (13) 3372-9237  (13) 9.9134-5977

Rua Assembléia de Deus, 39 - Sala 511 - 5º andar - Centro - Cubatão/SP

Pedro Umberto Furlan Junior
OAB/SP 226.234

 (13) 3361-4641   (13) 7807-3837 - ID: 55*44022
www.perezfurlan.com.br

e-mail: pedro@perezfurlan.com.br

Rua Assembléia de Deus, 39 - Sala 313 - 3º andar - Centro - Cubatão/SP Cubatão

Gochi
Advocacia Criminal e Cívil

Mario Sergio Gochi
Advogado

 (13) 33618798
Rua  Assembleia de Deus, 39 Cj.312 - Centro - Cubatão/SP Cubatão

ALVES & AZEVEDO
ADVOCACIA – ASSESSORIA – CONSULTURIA JURÍDICA

Previdenciária – Trabalhista – consumidor – Civil

Edvanio Alves dos Santos
Advogado OAB/SP nº 293 030

e-mail: advocacia.edvanio@hotmail.com
Cubatão – Av. Nove de Abril, 1960 – 1ºa.cj. 12 Centro   (13) 3361.6011

Santos – Rua Comendador Martins, 282 casa 1  V. Mathias   (13) 3224.8704

ALVES & AZEVEDO
ADVOCACIA – ASSESSORIA – CONSULTURIA JURÍDICA

Previdenciária – Trabalhista – consumidor – Civil

Jacira de Azevedo de Oliveira
Advogada - OAB/SP Nº 132 055

e-mail: advocacia.jacira@hotmail.com
Cubatão – Av. Nove de Abril, 1960 – 1ºa.cj. 12 Centro   (13) 3361.6011

Santos – Rua Comendador Martins, 282 casa 1  V. Mathias   (13) 3224.8704

Dra Amanda Caroline R. de Queiroz - OAB/SP 292.685
Dra Thais Castro R. de Carvalho - OAB/SP 284.872

Danielle D. Cajé Alves
ADVOCACIA, ASSESSORIA E CONSULTORIA NAS ÁREAS

CÍVEL - TRABALHISTA - PREVIDENCIÁRIO - FAMÍLIA - CONSUMIDOR

e-mail: advocacia.adt@gmail.com
  (13) 3016.7252 / 9.8142.5339 / 9.8118.9129 / 9.9700.5588

Rua São Paulo, 220 - Cj. 25 - Cep 11500-020 - J. São Francisco - Cubatão

Edson Gonçalves de 
Carvalho

Advogado

  (13) 3361-6168
Av. Nove de Abril, 2205 - Sala 34 - Centro - Cubatão/SP

José Osvaldo Passarelli Júnior
Maria Patricia Alves Passarelli

e-mail: jrpassarelli@ig.com.br
/Fax: (13) 3361.3979 – 9.8147.6894

Av. Nove de Abril, 1960, Sala11 - Centro - Cubatão

Ronaldo Cardoso de Souza
Advogado 

E-mail: rcspraia@itelefonica.com.br
 (13) 9.9731-1595

Rua Dom Pedro I, 475 - Vila Nova - Cubatão - SP - Cep: 11520-030

HELIODORO ADVOCACIA
ADEILDO HELIODORO – DINHO

WENDELL HELIODORO
REVISÕES DE BENEFÍCIOS DO INSS

 / Fax (13) 3361.5459
Av. 9 de Abril nº 1960, 1º andar – Sala 17 – Centro – Cubatão SP - CEP: 11510-001

Anuncie  (13) 9.9611 2506  

Não há democracia sem justiça. 
Não há justiça sem advogados.

Consulte sempre um(a) advogado(a)  antes de decisões importantes

José Roberto da Rocha
Advogado

Av. 9 de Abril, 3090 - Sl. 112 Vila Nova - Cubatão
Fone (13) 3361.7907 

 E-mail: robertorocha.adv@terra.com.br

Dr. João Ivaniel de França Abreu
OAB 161.345 - ivaniel.adv@gmail.com

Dr. Bruno Ivaniel Pacheco Abreu
OAB/SP 286.046 - brunoivaniel@hotmail.com

Rua Armando Sales de Oliveira nº 399
Centro - Cubatão - Telefax: (13) 3361 6280
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  Irmãs Moura Lavando tudo
Era apenas um sonho, hoje é a Lavanderia New Star

-

possível e a melhor forma que encontramos para 
-

cesso que nasceram com um sonho e viraram 
realidade. A primeira história que contamos foi a 

rede de sorveterias. Hoje vamos contar a história 
das Irmãs Moura, que estão estabelecidas com a 

gosta de ser chamada apenas de Jô. Com apenas 
28 anos de idade, Jô já está no ramo da hotelaria 

-
-

desde que o hotel foi inaugurado a cinco anos. 
Então, prestem bem a atenção,  um dos princi-
pais requisitos para quem quer ter o próprio ne-

-
dora. 

Assim que foram inauguradas as lojas 
do Center, rapidamente foram todas alugadas 

-
meçou entusiasmada o negócio, mas antes que 
o primeiro ano terminasse, colocou o negócio a 
venda. Não conseguiu ir adiante, principalmente 

o serviço pesado com a lavagem de roupas e os 
demais encargos próprios do negócio. 

Jô observadora e percebendo que havia 
ali uma oportunidade de negócio, consciente do 
seu conhecimento de causa no assunto de rou-
paria, (baseada em suas experiências na admi-
nistração hoteleira) esperou a oferta e assim que 
a proprietária da lavanderia esboçou o interesse 

duro de trabalho no hotel, abraçou o negócio 
com unhas e dentes. 

A mão de obra, como todos que estão no 

-
cou a irmã mais nova, Itala Moura para assumir 
as operações da lavanderia. Estava formada a du-

Hoje o negócio vai de vento em popa, 
-

dar conta do recado. As máquinas não param e a 
-
-

te ondem, mas garantem, não vai demorar muito 
para isso acontecer. 

-
cerem a crescente clientela a lavagem a seco de 

serviço viram logo fregueses. 

-

sonhar e querer ter o próprio negócio, mas o 

hora que a oportunidade aparece. Por isso acon-
selhamos a todos que queiram montar o próprio 
negóciol: estejam preparados para quando o 

o mês que vem. 

                              
Rolando Roebbelen 

Itala e Jô Moura estão felizes com sua Lavanderia e vão abrir mais uma em breve
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Brasil

Cruzeiro
Natal 8 dias 

A 
P

AR
TI

R
 D

E 10X
SEM
JUROS 126,REAIS

À vista R$ 1.260. Passagem aérea, transporte 
aeroporto/hotel/aeroporto, hospedagem 
no Hotel Yak com café da manhã e  passeio 
pela cidade.

Recife 8 dias 

A 
P

AR
TI

R
 D

E 10X
SEM
JUROS 160,REAIS

À vista R$ 1.600. Passagem aérea, transporte 
aeroporto/hotel/aeroporto, hospedagem no 
Hotel Onda Mar com café da manhã e passeio em 
Recife e Olinda.

Florianópolis 5 dias 

A 
P

AR
TI

R
 D

E 10X
SEM
JUROS 90,REAIS

À vista R$ 900. Passagem aérea, transporte 
aeroporto/hotel/aeroporto, hospedagem no 
Hotel Castelmar com café da manhã e passeio 
pela cidade.

Nova York 5 dias

A 
P

AR
TI

R
 D

E 10X
SEM
JUROS 282,REAIS

À vista R$ 2.820. Base US$ 1.268. Transporte 
aeroporto/hotel/aeroporto, hospedagem no 
Hotel Radisson Martinique com passeio pela 
cidade. Pacote somente terrestre.

Paris 9 dias

A 
P

AR
TI

R
 D

E 10X
SEM
JUROS 565,REAIS

À vista R$ 5.650. Base € 1.888. Passagem 
aérea, transporte aeroporto/hotel/aeroporto, 
hospedagem no Hotel Quartier Bercy Square 
com café da manhã e passeio pela cidade.

Buenos Aires 5 dias

A 
P

AR
TI

R
 D

E 10X
SEM
JUROS 120,REAIS

À vista R$ 1.200. Base US$ 545. Passagem 
aérea, transporte aeroporto/hotel/aeroporto, 
hospedagem no Hotel Catalinas com café da 
manhã e passeio pela cidade.

Pullmantur Empress 
Minicruzeiro - 5 dias

A 
P

AR
TI

R
 D

E10X
SEM
JUROS 116,REAIS

Roteiro: Santos, Ilhabela, Búzios, Santos. 
À vista R$ 1.160. Preço por pessoa em cabine 
dupla interna com Sistema Tudo Incluído.

Ilhéus 8 dias 

A 
P

AR
TI

R
 D

E 10X
SEM
JUROS 142,REAIS

À vista R$ 1.420. Passagem aérea, transporte 
aeroporto/hotel/aeroporto, hospedagem no 
Hotel Village Back Door com café da manhã e 
passeio pela cidade.

Vitória 5 dias 

A 
P

AR
TI

R
 D

E 10X
SEM
JUROS 90,REAIS

À vista R$ 900. Passagem aérea, transporte 
aeroporto/hotel/aeroporto, hospedagem no 
Hotel Golden Tulip Porto Vitória com café da 
manhã e passeio em Vitória e Vila Velha.

Maragogi 8 dias

 A 
P

AR
TI

R
 D

E 10X
SEM
JUROS 220,REAIS

À vista R$ 2.200. Passagem aérea, transporte 
aeroporto/hotel/aeroporto, hospedagem 
no Hotel Praia Dourada Maragogi Park com 
meia pensão.

Caldas Novas 5 dias 

A 
P

AR
TI

R
 D

E 10X
SEM
JUROS 89,REAIS

À vista R$ 890. Passagem aérea, transporte 
aeroporto/hotel/aeroporto, hospedagem 
no Hotel Golden Dolphin Express com café 
da manhã e passeio pela cidade.

Prezado cliente: Os preços são por pessoa, com hospedagem em apartamento duplo, com saídas de São Paulo. Cruzeiros: os preços são por pessoa, 
somente parte marítima, em cabine dupla de acordo com a categoria mencionada, com saídas do Porto de Santos - SP. Preços, datas de saída e 
condições de pagamento sujeitos a reajuste e disponibilidade. Condições para pagamento: parcelamento 0+10 vezes sem juros no cartão de crédito; Navio 
Pullmantur pagamento em 10 vezes no cartão de crédito ou 20% de entrada + 9 no boleto bancário ou cheque. Taxas de embarque, portuárias e de serviços 
cobradas pelos aeroportos e portos não estão incluídas nos preços e deverão ser pagas por todos os passageiros. Câmbio especial CVC 4/2/2014: US$ 1,00 = R$ 
2,22; € 1,00 = R$ 2,99, válido por tempo limitado. Ofertas válidas até um dia após a publicação deste anúncio. Ofertas de lugares limitadas e reservas sujeitas 
a confi  rmação. Preços válidos para saídas: Nacional - Florianópolis : 23/março; Vitória: 23/março; Natal: 29/março; Ilhéus: 20/março; Maragogi: 23/março; 
Recife: 22/março; Caldas Novas : 23/março. Rodoviário - Rio de Janeiro com Petrópolis: 21/março; Hotel Fazenda Vale da Mantiqueira: 23/março. Internacional 

- Buenos Aires: 24/março; Paris: 25/março; Nova York: 24/março. Cruzeiros - Pullmantur Empress: 29/março.

RodoviárioMundo
Rio de Janeiro com 
Petrópolis 3 dias 

A 
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E 10X
SEM
JUROS 45,REAIS

À vista R$ 450. Transporte rodoviário em ônibus 
de turismo, hospedagem no Hotel São Francisco 
com café da manhã e acompanhamento de guia.

Hotel-Fazenda Vale 
da Mantiqueira 6 dias 

A 
P

AR
TI

R
 D

E 10X
SEM
JUROS 100,REAIS

À vista R$ 1.000. Transporte rodoviário em 
ônibus de turismo, hospedagem com pensão 
completa e acompanhamento de guia.

OFERTAS 
IMPERDÍVEIS
Só a CVC oferece viagens nacionais e internacionais 
com apoio total, segurança e os melhores preços.

Nova loja CVC Cubatão ................................. (13) 3372-9000
Rua São Paulo, 149 - segunda a sexta, das 9 às 18h30 e sábado, das 9 às 17h.

A CVC Chega a Cubatão
-

riência trabalhando com turismo na CVC, foi con-
vidado pela direção da Empresa para capitanear a 

passado. Com pouco tempo de funcionamento 
a loja já mostra resultados muito interessantes, 

chamado. 

questão absoluta de surpreender, apresentando 

necessidades e o desejo de cada cliente. Seguem 
seus passos Pedrita e Jeane que esbanjando 

que vão entrando na nova loja. Com as mesmas 
-

tantes Shoppings da Baixada, a loja de Cubatão 
-

-

ramos ser procurados sempre que quiserem via-
jar.

anos no mercado, hoje está chegando a mil lojas 

Paraguai. 

para os pacotes para o Nordeste com duração 

-

nossa empresa por E-mail podem enviar para a 
Pedrita Vilhagra e Jeane Camilo:

Pedrita Vilhagra –  

Jeane Camilo –  Jeane, Eduardo Peres e Pedrita
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ALCKMIN DETERMINA REABETURA 
DO CAMINHO DO MAR 

Após dois anos fechada estrada recebe 300 cubatenses para visita dia 9 de fevereiro 

caminhada programada pela Prefeitura de Cubatão. Segundo o Secretário de Cultura, Welington Borges, foram feitas mais de 600 inscrições para o passeio. O Secretário contou a 
reportagem de O Comércio: “ A procura nos surpreendeu e não conseguimos limitar em 200 pessoas como determinado pela capacidade de carga do Parque”

O caminho obrigatório de tropeiros e viajantes que 
queriam ir ou vir para o litoral, há alguns séculos, 
agora pode novamente ser percorrido pelos cubaten-
ses. O Parque Caminho do Mar está reaberto e no dia 

Parque. 

Na verdade o Caminho só foi reaberto após gestão de 
uma CEV - Comissão Especial de Vereadores da Câ-
mara Municipal de Cubatão, presidida pelo vereador 
Fábio Alves Moreira Roxinho que em visita ao gover-
nador Geraldo Alkimin com membros da Comissão, o 
convenceram da importancia da reabertura do Parque 
Caminho do Mar e mais que isso, da necessidade do 
passeio ser feito com acesso a partir de Cubatão. O 
Governador foi categórico e determinou ao EMAE - 

Empreas Metropolitana de Água e Energia S.A, a rea-
bertura da estrada, a reconvocação da Lucia Regina 
Silveira (que já está aposentada),que atuou na gestão 
do complexo turístico desde a sua criação.

 Se dependesse do interesse do EMAE, a estrada con-

da empresa é gerar e vender energia e o turismo foge 
-

de que as visitações tiveram inicio. Agora para viabi-
lizar as visitações a Gerente Lucia Regina contratou a 
AMA que com seus monitores que fazem o guiamento 
das visitações que devem ser agendadas previamente 
pelo  telefone  (13) 3372 3307. 

Portanto aproveitem enquanto o Parque está receben-
do visitantes, após as eleiçoes tudo pode mudar e vol-
tarmos a estaca zero, pois assim tem sido desde que a 

-
culos, uma hora está aberta e outra hora está fechada. 

por quase quatorze anos, sendo reformada e reaberta 
depois de muitas invasões e protestos dos cubatenses 

e de ações da Promotora do Meio Ambiente de Cuba-
tão na época a Dra. Liliane Garcia Ferreira.
O Jornal o Comércio irá organizar um passeio dia 9 de 
Abril próximo. Já estamos em contato com a Gerente 

que deverão ser observados para as inscrições e para 

o dia da visitação. Quem quizer já pode pré agendar a 
visita pelo E-mail: roebbelen@uol.com.br

dos Monitores Ambientais de Paranapiacaba

Os Secretários Municipais Fabio Inácio e 
Wellington Borges, representaram a Prefeita Mar-

cia Rosa que cumpria outro compromisso 

O início da Caminhada com mais de 300 turistas dis-
postos a enfrentar os 7,2 Km de ida e volta. O passeio 

foi apenas até o Rancho da Maioridade

FINALIZAR: lIGAR PARA A lUCIA E PEDIR OS DETALHES.
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Quem tem débito de IPVA ( Imposto 
sobre a Propriedade de Veículos Automo-

atento. É  que a Procuradoria Geral do Es-
tado está protestando em cartório as dívi-
das desses veículos.

Nessa primeira etapa estão sendo 
protestadas dívidas de 2010. Nos próximos 
meses serão  protestadas as dividas 2011, 
2012 e 2013, segundo os dados divulgados 
pela Procuradoria Geral do Estado – PGE.

        CONSEQUÊNCIAS

O contribuinte em dívida com o Es-
tado não pode, por exemplo, movimentar 
os créditos da Nota Fiscal Paulista.

Mas não é apenas essa desvantagem, 

o devedor do ( IPVA ) não pode licenciar 
o veículo ( sem o licenciamento o veículo 

de trânsito ), ter crédito no comércio, abrir 
conta em banco nem vender um imóvel 
em seu nome ( a dívida constará da certi-
dão negative estadual).

Antes de encaminhar a dívida de 
IPVA  para  os cartórios ( a cobrança ele-
trônica é enviada aos cartórios das cida-
des em que os veículos são licenciados), a 
Fazenda Paulista envia comunicado para o 
contribuinte devedor receber o imposto. É 
chamada cobrança ADMINISTRATIVA.

O contribuinte que receber o comu-
nicado tem 30 dias para pagar a dívida ou 
apresentar defesa.

  ATENÇÃO  MOTORISTAS ! ! !
Estado de São Paulo protesta em cartório dívidas do IPVA

O dono do veículo que não quitar o 
débito ou não apresentar defesa no prazo 
terá seu nome inscrito na dívida ativa de 
Estado de São Paulo ( transferindo a admi-
nitração do débito para Procuradoria – Ge-
ral do Estado, que poderá iniciar o procedi-
mento de execução judicial, com aumento 
na multa de 20% para 100%, além de inci-
dência de honorários advocatícios). 

Mais informações: Secretaria da Fa-
zenda. TELEFONE:  0800-170.110 e site 
www.fazenda.sp.gov.br, no canal Fale Co-
nosco.                                                                        

JOSIEL RODRIGUES DE BRITO - ADVOGADO  

www.grillodireitodotransito.adv.br   -  

(13) 3361-9605

Você está cansada de picar cartão?
Está pensando em trabalhar por conta própria?

O jornal o Comércio está patrocinando um treinamento para 

O curso será ministrado na ACIC, quarta, quinta e sexta feira às 19h. (5,6 e 7 de Março)
As duas primeiras colocadas vão ganhar uma MEI já funcionando com possibilidades

 de ganho superior a 1.400,00 Reais.
Envie seu currículo para o E-mail: roebbelen@uol.com.br

No currículo além de todos os seus dados fale um pouco dos seus sonhos. Precisamos saber 

 Seja rápida e nos envie seu E-mail. Estamos aguardando. 

Para entrar em contato com o Editor de O Comércio: roebbelen@uol.com.br

Lojistas, Comerciantes, Empresários e interessados em geral. A ACIC convida:

              Data                                                Horário                               
             18/02                                        18:30h às 20,30        

Local: R: Bahia, 171 Vila Paulista - Inscrições e informações Tel: 3289-5818 / 3362 6023 / 0800-5700800Local: R: Bahia, 171 Vila Paulista - Inscrições e informações Tel: 3289-5818 / 3362 6023 / 0800-5700800Local: R: Bahia, 171 Vila Paulista - Inscrições e informações Tel: 3289-5818 / 3362 6023 / 0800-5700800Local: R: Bahia, 171 Vila Paulista - Inscrições e informações Tel: 3289-5818 / 3362 6023 / 0800-5700800

              Data                                                Horário                               
             18/02                                        18:30h às 20,30        

Local: R: Bahia, 171 Vila Paulista - Inscrições e informações Tel: 3289-5818 / 3362 6023 / 0800-5700800

Aumente suas vendas
Palestra que tem como objetivo ampliar o conhecimento do participante sobre o marketing com destaque 

para a promoção de vendas, visando o crescimento das vendas e do faturamento da empresa.  
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VOCÊ NÃO PRECISA SAIR DE CUBATÃO PARA COMPRAR A 
MOTO DOS SEUS SONHOS
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história

Mário Canelas conta sua Historia 
Com 89 anos, completamente lucido, Mario conversou com O Comércio por quase duas horas e contou tudo

Contar a história do Mário Canelas, não foi 
difícil, o difícil foi resumir 89 anos de vida e to-

-
nais, política, comerciais e sociais nessa pequena 
página. Mas vamos lá, começando em 1925 quan-
do nascia em Santos, no Bairro do Alemoa nosso 
entrevistado de hoje. Durante seus primeiros anos 
de vida, Mario junto com o pai, Antonio Joaquim  
Canelas e da mãe Maria da Luz Rodrigues, cuidava 
de um pequeno sitio no Alemoa, na entrada de Santos. 
Quando Canelas completou 14 anos o Sr. Antonio, fa-
leceu. Após a morte do pai, continuou cuidando do 
sitio e concluiu o curso primário no Martins Fontes 

tem sua primeira experiência comercial. Começa a 
trabalhar em um bar no Morro da Penha. No ano se-
guinte consegue um trabalho no Matadouro Munici-

1946 o Matadouro acaba fechando as portas e Mario é 
transferido para o centro de Santos passando a traba-

duplo de caixa e continuo.

 Em 1.952 se casa com a Senhorita  Hilda 
 e o 

Marinho. Vem morar no Casqueiro em um chalé de 
madeira que ganhou do Henrique, um açougueiro  seu 

teve que ser desmontado taboa por taboa e remontado 
em um terreno que acabara de adquirir na Avenida 
Brasil. Antes da Construção da cozinha que seria de 
alvenaria, eis que surgi um vento Noroeste daqueles 
comuns em Cubatão e lá se foi o chalé para chão. Ain-
da bem que os seus irmãos Emílio e Alberto estavam 
solidários na tarefa e o ajudaram a levantar novamen-

Hilda só estava esperando a casa nova para a subir ao 
altar com o amado. O Mário aprendeu desde cedo que 
quem casa, tem que ter uma casa.  

1955, quando com 30 anos resolveu trabalhar por 
conta própria e iniciou sua carreira como comerciante 
aqui mesmo no Casqueiro, na Avenida Brasil. Após 
concluir um curso de radiotécnico, começou a arru-
mar e vender rádios e outras utilidades domésticas da 
época. 

Começou em 1960 sua carreira política ele-
gendo-se vereador e se reelegendo outras quatro ve-
zes. Foi eleito presidente da Câmara em 67 e reeleito 
com a aprovação unânime de todos os seus compa-
nheiros vereadores.

Quando ainda exercia o cargo de vereador na 
Câmara de Cubatão, inaugurou uma loja de Materiais 
de construção e miudezas em geral.

 Foi proprietário de dois Cinemas, um no Cas-
queiro, com o nome de Veleiro, onde hoje é o Esporte 
Clube Jardim Casqueiro e o outro em Cubatão, o Cine 
Santa Rosa, onde hoje é a loja Marisa. Quando chegou 
a televisão P&B e a colorida, Canelas achou que o ci-
nema estava com os dias contados e fechou os dois em 
1968. Nos contou que se arrependeu depois. Sabem 
aquele posto de Gasolina na entrada do Jardim Cas-
queiro? Foi o Mario Canelas quem construiu e embora 
não seja mais seu, o posto existe até hoje.

Quando em 1982 percebeu que o comércio de 
tintas para a pintura de tudo estava em franco desen-
volvimento, construi uma loja com um grande depó-
sito onde hoje funciona a Trock Escapamentos e a TV 
Polo. 

Em seguida abriu mais uma loja de tintas em 
Santos, outra no Guarujá, mais uma em Vicente de 

-
nalmente uma grande loja em Praia Grande.  Com essa 
cadeia de lojas e um incrível movimento, a Só Tintas 
com o slogam, tudo para a pintura de tudo,  com se 
chamava a rede, começou a ter problemas adminis-

começaram a sumir das prateleiras e o dinheiro não 
aparecia nos caixas. Com a evolução dos desfalques 
promovidos por pessoas em que o Mário acreditava 

1999.

No ramo da construção civil, Mario ainda 
levantou vários prédios comerciais e residenciais na 
Ponte Nova e em outros lugares da cidade. Pequeno 
acionista na Cursam – Companhia Cubatense de Ur-
banização e Saneamento Básico  tem o título de Co-
mendador, mas nunca fez questão de assim ser cha-
mado.

Em Santos ainda é sócio remido do Santos Fu-
tebol Clube e do Atlético Santista. É sócio também 
do Jabaquara e de  mais uma dezena de outros clubes. 

Mario Canelas ao lado da espôsa Hilda, mostra 
sua malinha do primário feita por ele próprio 

Em Cubatão, ajudou a criar, fundou e presidiu direto-
rias e conselhos de muitos clubes e entidades, entre 
elas o Esporte Clube Jardim Casqueiro, Vila Bandei-
rantes, Clube de  Natação e Regatas Bugre, Socem, 
Rotary Club, SOMECA, Grêmio Recreativo e Escola 
de Samba Independência, Crevin, Guimarães, Esporte 
Clube Cubatão, Circulo Operário de Cubatão, CAMP 
e Casa da Esperança de Cubatão. Com certeza aqui 
não estão todas as participações.

Deixei de propósito por último a ACIC, onde o 
Canelas foi presidente da diretoria e do Conselho, sen-
do inclusive o idealizador da entidade que aconteceu 
em uma reunião do Rotary Club a quarenta anos atrás.

 Hoje Mario mora em uma casa simples, mas 
muito acolhedora na Ilha Caraguatá com sua amada de 
toda uma vida, Hilda Gomes Canelas. Juntos cuidam 
do pomar onde produzem limão, tangerina, goiaba, 

-
mão, maracujá, uva e na hora ainda cultiva verduaras 
divers e até quiabo. Segundo as próprias palavras do 
entrevistado, um paraiso.

Em Abril próximo, a ACIC está fazendo 40 
anos que foi fundada e esta entrevista que tivemos o 
prazer de fazer com o nosso querido Mário Canelas, 
foi uma singela homenagem da diretoria da Associa-
ção Comercial e Industrial de Cubatão, ACIC e do 
jornal O Comercio que temos o prazer e a responsabi-
lidade de dirigir.

Parabéns ACIC, pelos seus 40 anos. Parabéns 
Mario Canelas por essa vida de intensas realizações e 
o nosso muito obrigado por essa conversa agradável 
que tivemos e nos deu oportunidade de mostrar um 
pouco do grande homem que esse importante perso-
nagem da história de Cubatão é. 

        Texto de Rolando Roebbelen

Mário Canelas em frente a vitrine da sua 1ª 
loja na Av. Brasil no Casqueiro
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do inclusive o idealizador da entidade que aconteceu 
em uma reunião do Rotary Club a quarenta anos atrás.

 Hoje Mario mora em uma casa simples, mas 
muito acolhedora na Ilha Caraguatá com sua amada de 
toda uma vida, Hilda Gomes Canelas. Juntos cuidam 
do pomar onde produzem limão, tangerina, goiaba, 

-
mão, maracujá, uva e na hora ainda cultiva verduaras 
divers e até quiabo. Segundo as próprias palavras do 
entrevistado, um paraiso.

Em Abril próximo, a ACIC está fazendo 40 
anos que foi fundada e esta entrevista que tivemos o 
prazer de fazer com o nosso querido Mário Canelas, 
foi uma singela homenagem da diretoria da Associa-
ção Comercial e Industrial de Cubatão, ACIC e do 
jornal O Comercio que temos o prazer e a responsabi-
lidade de dirigir.

Parabéns ACIC, pelos seus 40 anos. Parabéns 
Mario Canelas por essa vida de intensas realizações e 
o nosso muito obrigado por essa conversa agradável 
que tivemos e nos deu oportunidade de mostrar um 
pouco do grande homem que esse importante perso-
nagem da história de Cubatão é. 

        Texto de Rolando Roebbelen

Mário Canelas em frente a vitrine da sua 1ª 
loja na Av. Brasil no Casqueiro
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Atendimento das 6h00 às 21h00
(menos aos domingos)

Rua Goiás, 253 - Vila Paulista - Cubatão/SP
Tel. (13) 3361-7573 / 7810-3579/ID 96*15986

E-mail: geraldojosyag@gmail.com

A s  e n c o m e n d a s  d e v e m  s e r  f e i t a s  p e s s o a l m e n t e
o u  p o r  E - m a i l  c o m  1 2  h o r a s  d e  a n t e c e d e n c i a

reformas em suas instalações para melhor aten-
der aos amigos e clientes que frequentam o es-
tabelecimento e pede desculpas a todos pelos 
transtornos que possam momentaneamente es-
tar comprometendo o atendimento nota 10, ob-

tudo estará funcionando cem por cento nova-

tes vão entender que valeu a pena esperar um 
pouco pelas melhorias”, explicou o proprietário 
Geraldinho.

maior requinte com mesas e cadeiras modernas,  

horas initerruptamente de segunda a sábado 
com os já conhecidos pratos rápidos, pratos do 

dia e a famosa e abundante salada com tudo que 

ciosa farofa, especialidade da casa.

Festa, com bolo, doces e salgados, que tem que 
ser encomendados pessoalmente, atendemos 

tos e aniversários. Esse serviço vai ganhar ainda 
mais agilidade nas encomendas e entregas pro-
gramadas.

qualidade nos pães e no atendimento. A repagi-

pos estão melhorando ainda mais, acreditem. 

Tia Jô sempre inovando
Para melhor atender amigos e clientes

Com uma equipe de colaboradoras em permanente treinamento e sempre intusiasmada para atende-los

onde for preciso, sempre com qualidade preci-

as 20,30.Sempre preocupado em acompanhar 

vindo com carinho todas as sugestões que apa-

atenção e carinho a eles dispensada, convidan-

está sendo feito para melhorar o atendimento e 



 O Comércio                                                                      A n o  I I  -  E d i ç ã o  0 8  -  F e v e r e i r o  2 0 1 4   p á g i n a               22

liberdade de expressão
Parabenizo o Jornal O Comércio pela ini-

ciativa de criar uma coluna onde o leitor pode ex-
por suas ideias, suas angustias e os seus motivos 
de satisfação. Li com muita atenção todo o jornal, 
mas uma coluna me chamou muito a atenção, foi 
a da página três que falava da importância dos de-

da obra que a Prefeitura fez na Avenida Nove de 
Abril, que se olhada de avião é muito bonita, mas 
se olhada de perto...

Concordamos com o Editor do jornal. Se a 

-

Eu gostei muito da reforma, mas com certeza se 
a Prefeita por acaso ler essa minha carta, peço a 
ela que pense nisso e cuide dos detalhes. Os pi-
sos soltos, os jardins que viraram ponto de ônibus 
onde as pessoas espisoteiam e já não tem mais 
grama, no canteiro central fazer umas passarelas 
para que as pessoas não precisem pisar na grama 
quando atravessarem a avenida de um lado para 
o outro. Só mais uma coisinha. E a ciclovia? Esse 
detalhe realmente comprometeu toda a obra, mas 
ainda dá para fazer a ciclovia. Vamos lá Prefeita, 
aceite minha humilde sugestão. Muito obrigado. 

Ana Paula dos Santos
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